
 

LEAN CANVAS 

Problemas Solución Propuesta de valor única Ventajas injustas Segmentos de cliente 
Dificultad para encontrar empresas 
que brinden un servicio de catering 
para eventos con calidad, calidez y 

cumplimiento. 
 

Organización de convenciones,  
eventos comerciales, sociales, 
culturales con altos estandares de 
calidad y asesoría persoanlizada. Operador y creador de servicios socioculturales, 

académicos, recreativos y comerciales y 

económicos para construir experiencias que les 

posibilite a los clientes satisfacer la necesidad de 

encuentros, esparcimiento y de construcción de 

redes y alianzas en encuentros físicos 

potencializarles en la virtualidad. 

 

 Ser copropietario y construir la 
experiencia   a vivenciar de la empresa 
para generar Organización, calidad y 
confort  

 
Gente con cuenta con poco tiempo y 
necesita un evento de calidad y con 

recursos para pagar.  
Personas naturales, Personas juridicas que 

necesitan que les organicen eventos. 
  

Métricas clave  Canales 
Alianzas 
Proveedores  
Servicios adicionales  

Atención en planta y en sitios elegidos 
por clientes. 
Redes sociales, Página Web 
Voz a voz 
Planta 

Estructuras de costos Flujo de ingresos 

Costos 
Mobiliario  
Enceres 
Gastos 
Arriendo oficina sitios para eventos  
Salarios y prestaciones a empleados 
Publicidad 
Servicios Público  

  
Acciones de asociados 
Participación en convocatorias para acceder a créditos 
Créditos Bancarios 
Venta de servicios y acciones.  

 

 


